[image: image1.wmf] är ett företag som säljer kosmetika, hudvård, lingerie och hälsokostprodukter via Postorder, Direktförsäljning och Internet. Fleur de Santé grundades 1980 och var ett av de absolut första företagen som lanserade skönhetsprodukter med enbart naturliga aktiva ingredienser från växtriket och örter. 

Vi finns i 8 länder – Sverige, Norge, Tjeckien, Slovakien, Slovenien, Ungern, Kroatien och Ryssland och vi befinner oss för närvarande i ett mycket expansivt skede. Vårt huvudkontor ligger i Malmö. Vi har ca 135 anställda och planerar nu att anställa en Business Development Manager med placering i Malmö. Rätt person kommer att erbjudas en management befattning i Ryssland eller ett CIS land inom 9-15 månader.

Business Development Manager /

Blivande Country General Manager
med mycket drivkraft och kunskaper i ryska

Vi söker en ung person med stark drivkraft att utvecklas som chef inom marknadsföring och försäljning i en internationell och väldigt entreprenöriell miljö.

Din tjänst består till en början av två olika roller. Du kommer till ca hälften av din tid att, under ledning av vVD Direct Sales, genomföra olika affärsprojekt i Ryssland. Resterande 50 % av din tid kommer du att, under ledning av VD, ta fram implementationsstrategi för nya marknader samt driva diverse projekt inom inköp, logistik och affärsutveckling.

Inledningsvis är din placering på huvudkontoret i Malmö. Placering i någon av följande orter Moskva/Kiev/Minsk/Alma-Ata som landschef eller marknadschef är trolig efter 9-15 månader. 

Villighet att ta en utlandsstationering på 2-3 år är ett absolut krav för tjänsten. 

Du rapporterar till vVD Direct Sales samt till en början även till VD för vissa projekt. Tjänsten ska tillsättas till sommaren. Rätt person har mycket goda karriärmöjligheter i ett snabbväxande företag. 

Din bakgrund och profil

Efter din högskoleexamen har du nu arbetat ca två-tre år som konsult i ett managementkonsultföretag, som produktchef i ett större FMCG företag eller i en kvalificerad befattning i något direktförsäljningsföretag. Du är framgångsrik men känner att du vill fortsätta din karriär i en internationell roll i ett mindre mer entreprenöriellt företag, som är inne i en stark tillväxtfas.

I botten har du en akademisk utbildning med goda betyg, troligen som civilekonom med inriktning marknadsföring. Du har svenska som modersmål, du talar och skriver engelska flytande samt har åtminstone grundläggande kunskaper i ryska med potential att bli flytande i språket efter att ha bott i ett rysktalande land i 3 månader. 
Som person är du utåtriktad och har lätt att ta folk - Direct Sales är i högsta grad en ”people business”. Man måste gilla människor och kunna vara personlig så att man knyter ”sociala relationer till konsulenter samtidigt som man bygger ett starkt professionellt förtroende. Du är sälj- och resultatorienterad och mycket ambitiös. Vi värdesätter i högsta grad ödmjukhet och gott omdöme som medel för att nå högt ställda mål.  
Så söker du tjänsten

Fleur de Santé arbetar med Academic Search i den här rekryteringen. Har du några frågor är du välkommen att kontakta rekryteringskonsult Mats Nordin, tel. 040-75040. Din ansökan skickar du in senast 26 mars genom att gå in på vår websida www.academicsearch.se.
